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A UP transforma
marketing em
resultado ↗
Agência premium de performance + criação para marcas que querem
crescer com clareza, previsibilidade e estética. Não vendemos posts.
Entregamos sistemas.

CLIENTE-ALVO

{{PROSPECT}}
PREPARADO POR

{{RESPONSAVEL}}
DATA

{{DATA}}
REFERÊNCIA

UP · {{ANO}}
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0 1  ·  Q U E M  S O M O S

Agência de performance
premium.
Não somos social media.
{{POSICIONAMENTO}}

{{ANOS_MERCADO}}+
Anos no mercado

{{CLIENTES_ATIV
Clientes activos
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0 2  ·  O  P R O B L E M A  D O  M E R C A D O

Marketing virou
ruído. E ruído
não vende ↗

DOR 01

{{DOR_1_TITULO}}
{{DOR_1_TEXTO}}

DOR 02

{{DOR_2_TITULO}}
{{DOR_2_TEXTO}}

DOR 03

{{DOR_3_TITULO}}
{{DOR_3_TEXTO}}
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0 3  ·  C O M O  R E S O LV E M O S

Sistema UP.
Performance + criação num
pipeline só.
{{TESE_SOLUCAO}}

ETAPA 01

Diagnóstico
{{ETAPA_1}}

ETAPA 02

Sistema
{{ETAPA_2}}

ETAPA 03

Operação
{{ETAPA_3}}

ETAPA 04

Escala
{{ETAPA_4}}
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0 4  ·  O  Q U E  E N T R E G A M O S

Quatro produtos.
Um sistema.

PRODUTO 01

{{PRODUTO_1}}
{{PRODUTO_1_DESC}}

PRODUTO 02

{{PRODUTO_2}}
{{PRODUTO_2_DESC}}

PRODUTO 03

{{PRODUTO_3}}
{{PRODUTO_3_DESC}}

PRODUTO 04

{{PRODUTO_4}}
{{PRODUTO_4_DESC}}

U P M A R K E T I N G  &  C O M U N I C A Ç Ã O 0 5  /  1 0



U P ·  P I T C H  I N S T I T U C I O N A L C A S E S 0 6  /  1 0

0 5  ·  P R O VA S

Cases reais.
Resultado real.

CASE 01

{{CASE_1_CLIENTE}}

{{CASE_1_NUMERO}}
{{CASE_1_METRICA}}

{{CASE_1_RESUMO}}

CASE 02

{{CASE_2_CLIENTE}}

{{CASE_2_NUMERO}}
{{CASE_2_METRICA}}

{{CASE_2_RESUMO}}

CA

{{

{
{{C

{{C
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0 6  ·  C O M O  T R A B A L H A M O S

Método UP.
Ritual semanal, disciplina
mensal.
SEMANA

{{RITUAL_SEMANAL}}
{{RITUAL_SEMANAL_DETALHE}}

STATUS REPORT SEXTA

MÊS
{{RITUAL_MENSAL}}
{{RITUAL_MENSAL_DETALHE}}

RELATÓRIO COMPLETO

TRIMESTRE
{{RITUAL_TRIMESTRAL}}
{{RITUAL_TRIMESTRAL_DETALHE}}

REVISÃO ESTRATÉGICA
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0 7  ·  Q U E M  O P E R A

Time senior.
Fim de execução terceirizada.
{{TIME_TESE}}

{{PAPEL_1}}
{{PAPEL_1_DESC}}

{{PAPEL_2}}
{{PAPEL_2_DESC}}

{{PAPEL_3}}
{{PAPEL_3_DESC}}

{{PAPEL_4}}
{{PAPEL_4_DESC}}
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U P ·  P I T C H  I N S T I T U C I O N A L P R O P O S TA 0 9  /  1 0

0 8  ·  A  P R O P O S TA

Proposta para {{PROSPECT}}.
{{TESE_PROPOSTA}}

E S C O P O  R E C O M E N D A D O

{{ESCOPO}}
{{ESCOPO_DESC}}

I N V E S T I M E N TO

R$ {{VALOR}}
{{VALOR_DETALHE}} · Contrato mínimo {{CONTRATO_MIN}}
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U P ·  P I T C H  I N S T I T U C I O N A L P R Ó X I M O  PA S S O 1 0  /  1 0

0 9  ·  VA M O S  C O M E Ç A R

Próximo passo:
{{PROX_PASSO}} ↗
{{CTA_TEXTO}}

CONTATO DIRETO

{{RESPONSAVEL}}
{{EMAIL}} · {{TELEFONE}}

WEBSITE

upmarketing.com.br
VALIDADE DA PROPOSTA

{{VALIDADE}}
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